
Сайт поиска работы №1 в Молдове

Резюме от 1 Апреля 2024

Торговый агент / менеджер по 
продажам
Мужчина, 41 год, среднее-специальное образование.

Контактные данные соискателя доступны только на платной 

основе. Подробнее по ссылке: http://www.rabota.md/cv/

Зарплата 20000 MDL
График работы Полный рабочий день
Кишинев Кишинев
Командировки готов к командировкам

Опыт работы 6 лет и 8 месяцев

май 2021 - июль 2023
2 года и 2 месяца

Менеджер по продажам

MCF-Engros srl
(Кишинев), Продажи

Увеличение клиентской базы, продвижение ассортимента товаров, 
поддержание положительного имиджа компании

ноябрь 2019 - февраль
2021

1 год и 3 месяца

торговый агент

Profmet-Grup SRL
(Кишинев), Продажи

Оптовые продажи, работа с действующими клиентами, продажи крепежа и
ручного инструмента. С недавнего времени поиск новых клиентов.

июль 2017 - апрель 2020
2 года и 9 месяцев

Логист-диспетчер

ООО" Цемконтракт"
(Москва), Транспорт, логистика, ВЭД

Сделки и счета в СРМ
путевые листы в УАТ. 1С
Контроль водителей по маршруту (задавать оптимальный маршрут, 
следить чтобы не было перепробегов)
своевременная подача заявки на завод по погрузке и выгрузке ТС.
Контролировать (постоянно напоминать водителю) о необходимости 
заполнить маршрутный лист.
отслеживать передачу ,подошедших к окончанию путевых и маршрутных 
листов механику.
согласовывать с механиком нумерацию путевых.
контролировать время  подачи ТС на погрузку и выгрузку.
Контролировать (напоминать) водителю о необходимости проставления 
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подписей в транспортной накладной (ТН) и в маршрутных листах 
грузоотправителя (при загрузке) грузополучателя (при выгрузке)
Координировать с водителем количество загружаемого и выгружаемого 
товара  (согласно заявке).При не соответствии количества товара 
связываться с ответственным менеджером.
перед отправкой ТС на дальние расстояния уточнять у механика о
Техническом состоянии ТС.

август 2016 - сентябрь 2017
1 год и 1 месяц

менеджер по продажам

Hedelia-Grup SRL
(Кишинев), Продажи

поиск рынков сбыта продукции а так же продвижение бренда.
компания занимается производством натурального кофе в капсулах.

Рекомендации

У данного кандидата имеются рекомендации от предыдущих работодателей, которые будут 
доступны Вам после оплаты доступа к контактным данным этого соискателя. 

Образование Среднее-Специальное образование

по 2001
Независимый Колледж Финансов и Права
Юрист

Ключевые навыки

- поиск и привлечение заинтересованных лиц
- поддержание позитивного имиджа компании
- выполнение поставленных задач в установленные сроки

Владение языками

Русский Родной

Румынский Средний

Дополнительная информация

Командировки готов к командировкам

Гражданство Молдова

Водительские права B

О себе - активный вид отдыха, спорт
- целеустремлен, амбициозен, нацелен на результат, быстро обучаем, 
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коммуникабельный, креативный, умение находить подход к людям.
- без вредных привычек
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