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Sales Manager, Comercial, French

Market

My>xunHa, 27 nerT, BbiCcLLee obpa3oBaHue.

Pe3tome om 5 Anpesns 2024

KoHTaKTHble AaHHble coucKaTesnis AOCTYMHbI TO/IbKO Ha nnaTtHoii

ocHoge. Mogpo6Hee no ccbiike: http://www.rabota.md/cv/

3apnnata
Mpadhmk paboThl
KuwnHes
KomaHaupoBku

OnbIT paboThbl

20000 MDL

MonHbIn pabounii geHb
KuwnHes

roTOB K KOMaHAMpPOBKam

2 ropa un 5 mecsues

Mai 2023 - HosA6pb 2023

utonb 2022 - nonb 2023

Hos16pb 2021 - maii 2022

Sales Agent, Estimator comercial (Remote)

Merefino
(Chisinau), Mpogaxun

Cunoasterea aprofundata a pietei, tendintelor, produselor si concurenta pentru
a putea oferi solutii adaptate clientilor.

Capacitatea de a asculta cu atentie nevoile si preocuparile clientilor pentru a
oferi solutii adecvate.

Analist financiar Leader

Bygo
(Paris), byxrantepusi, oMHaHcChbl, ayauT

Examinarea rapoartelor financiare, evaluarea performantei financiare a unei
companii si identificarea tendintelor pentru a oferi informatii utile pentru luarea
deciziilor.

Oferirea analizei si rapoarte financiare relevante pentru a ghida clientul in
luarea deciziilor strategice, cum ar fi investitii, extindere sau ajustari ale
structurii de costuri.

Comercial (Remote)

Uss
(Chisinau), Mpogaxu

Intelegerea caracteristicilor tehnice si beneficiile produselor si serviciilor pentru
a le vinde eficient.

Gestionarea timpul eficient pentru a atinge obiectivele de vanzari si pentru a
raspunde la nevoile clientilor, asigurand totodata o buna gestionare a
aspectelor tehnice.

Capacitatea de a analiza datele de vanzari si tendintele pietei pentru a lua
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decizii informate.

oKTAGPL 2020 - nioHb 2021 Commercial

KparK Paris
(Paris), Mpogaxwu

Abilitatea de a negocia eficient si de a convinge clientii sa ia decizii favorabil

afacerilor.

Cunoasterea standardelor si reglementarilor in vigoare pentru produsele
oferite,pentru a putea consilia clientii in mod corespunzator.
Analiza datelor de vanzari,si identificarea tendintelor si oportunitati pentru a-ti

Tmbunatati performanta.

Abilitatea de a prezenta produsele sau serviciile intr-un mod convingator,

folosind argumente solide.

Cunostinte detaliate despre produsele sau serviciile oferite, inclusiv

caracteristici, avantaje si utilizari.

Capacitatea de a negocia acorduri comerciale complexe si de a mentine relatii

de afaceri durabile.

nioHb 2019 - nonb 2019 Comercial

PointP
(Paris), Mpoaaxm

Cunoasterea standardelor si reglementarilor in vigoare pentru produsele
oferite, pentru a putea consilia clientii Tn mod corespunzator si pentru a-i ajuta

sa ia o decizie corecta

Negocierea preturilor, termenilor si conditiile pentru a ajunge la acorduri

avantajoase.

OGpasoBaHue BbicLuee ob6pa3oBaHme
no 2020 Saint Lar_nbert, Saint_ Lambert Paris

Commerical, Marketing
no 2018 Louis Armand, Nogent-sur-Marne - France,

Elec, énergie, équipements communicants

KnioueBble HaBbIKU

Excel, word, power point
CRM Bitrix24
Salesforces

BnaaeHve A3bikamu

PyMbIHCKWiA PopgHoii

Pycckuin CBobogHo Bnageto
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®paHLuy3CcKuii

AHINNCKNI

CBo60gHO Bnageto

CpeaHuii

AononHutenbHasa uHcpopmauus

KomaHampoBku
paxkaaHcTBO
Boauntenbckne npasa

JINYHbI aBTOMOBUb

O cebe

roTOB K KOMaHAVPOBKaM
MongoBa, PymbiHUA

B

€CTb NINYHbIA aBTOMOOW/Tb

Sunt absolvent al unei universitati din Paris, obtindnd o diploma in domeniul
comercial, care m-a echipat cu cunostinte solide Tn vanzari si managementul
vanzarilor. Cu o experienta de 3 ani, sunt un specialist hotarat sa ating excelenta in
tot ceea ce intreprind. Vanzarea este mult mai mult decét o simpla tranzactie. Este
0 artd care necesita in acelasi timp creativitate, perseverenta si o intelegere
detaliata a nevoilor fiecarui client. Spiritul meu de echipa, simtul meu al organizarii
si creativitatea Tmi permit, de asemenea, sa fac fata cu succes provocarilor.

Am lucrat Tntr-un mediu dinamic si am reusit sa ating obiectivele de vanzari
stabilite.

Sunt recunoscut pentru abilitatea mea de a comunica eficient si de a negocia cu
succes, precum si pentru etica profesionala si orientarea mea catre rezultate.
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